NAKUPNI AKADEMIE

\'& 4

pro profesionalni nakupci

Termin zahdjeni: 28. leden 2020

Misto kondni: DTO CZ,s.r.0., Marianské namésti 480/5
709 00, Ostrava - Marianské Hory

Nakup a procesy

Nakup a klicové ukazatele

‘ Incoterms a preprava
‘ Ceny, smlouvy, dodavatelé

‘ Inzenyrska priprava na jednani
J L
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DTO CZ, s.r.o.

Vzdé&lavani jak mé byt

‘ Nakupni strategie

‘ Nakupni vyjednavani

www.dtocz.cz . 0



Kvalitni Ndkup a ndkupci - zdkladni predpoklad Uspésné firmy

Klicové pFinosy nakupu pro fungovani firmy 28.1. 2020
Vliv ndkupu na kvalitu, planovani vyroby, ceny logistického feseni, vyvoj novych produkt(, rizika, spolehlivost

Nejcastéjsi problémy v procesu nakupu

Nakup a cena procesu: Vyrobit — kooperovat — nakoupit?

Nakup a skladovani

Trendy nakupu v primyslu 4.0

Jak usetrit

Procesy ndkupu a dosazeni Uspor

Strategicky a takticky Nakup 29.1.2020
Klicové (KPI) metriky pro nakup a jak a proc s nimi pracovat

Strategické KPI v nakupu a jak je vytvofit

Rizeni dodavateld a péce o vztah s dodavateli

Logistické a administrativni KPI

Stihly ndkup — systematicka cesta k Gsporam

Rizika a preprava

Doprava a INCOTERMS: jak dostat efektivhé nakoupené zbozi do firmy
a vyhnout se rizikim

Letecka preprava — Cargo dopravci, vyloucené komodity, technické parametry 13.2. 2020

cargo preprayv, letecké kontejnery, proces leteckych zasilek

Namofrni, lodni — cenotvorba lodni dopravy, technické parametry, kontejnery, kapacity
Kamionova preprava, rozméry, nosnosti a omezeni, paletizace, cenotvorba
INCOTERSMS — definice rizik

INCOTERSMS — vyklad podminek v jednotlivych pravidlech

Co INCOTERMS neupravuje

Rozdily v INCOTERMS 2000 / 2010, INCOTERM 2020

Smlouvy

Od ndakupni analytiky po konstrukci obchodni smlouvy

Nakupni marketing - prizkumy nakupniho trhu 27.2. 2020
Zdroje informaci, zpracovdni, vyhodnocovani a sdileni informaci

Vybér dodavatel(, jejich rozvoj a zapojeni do dodavatelského retézce

Hodnoceni dodavatel(l a dodavatelské audity — zasady, doporuceni, pfiklady a zpUsoby vyhodnoceni

Nakupni smlouvy, ceny, doddvky, zaruky a odskodnéni - "
SLA — Service Level Agreement - ’

Jak na to

Nakupni vyjednavani + 11.-12.3. 2020
Formulace cill jednani
InZenyrska pfiprava na jedndni
Volba optimalni nakupni strategie
Struktura obchodniho jednani a psychologie nakupu
Osobnostni typy a jak s nimi jednat

Techniky ndkupniho vyjednavani

Praktické ndcviky rutinnich modelovych situaci X
Ptiprava na obtizné situace a tréninky reakci v neobvyklych situacich

Cena 16 500,- K¢ bez DPH

kontakt:
Helena Lickova, +420 595 620 113, +420 606 638 548, email: h.lickova@dtocz.cz
Ing.Pavel Hercik Ph.D., +420 595 620 161, +420 602 572 956, email: p.hercik@dtocz.cz
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