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Jak vyjednat nakupni kontrakt
Kucharka strategie a taktiky obchodniho jednani Uspésného nakupciho

Prezencni
DTO CZ, s.r.o., Maridnské namésti 480/5, Ostrava-Marianské Hory

Helena Lickova
595620 113
h.lickova@dtocz.cz
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Cilem kurzu je ziskat komunikac¢ni a vyjednavaci dovednosti, které ma zvladat
pracovnik v ndkupu v ramci vyrobni organizace a znalost ocekavani internich a
externich zakaznikd. Kurz je uréen pro pracovniky oddéleni nakupu, logistiky a dalsi
zajemce o komplexni nahled na Cinnost oddéleni ndkupu v rdmci vyrobni organizace. Z
obsahu - Postaveni Nakupu ve spoleCnosti - proc je pro kazdou spolecnost klicovy
Nakup (supply chain) a pro¢ nejde nahradit zadnou jinou ¢innosti firmy? - Osobnost
nakupciho - pro¢ neni Nakup pro kazdého a proc je renesancni nakupci k nezaplaceni? -
Primyslovy Nakup - ¢im se lisi od nakupovani od eBaye? - Vybér a fizeni vykonnosti
dodavatell - Jak vybrat spravného partnera a jak ze spoluprace s nim ziskat to nejlepsi?
- Dodavatelsky audit a smluvni vztah - K ¢emu ve skutecnosti slouzi dodavatelsky audit
a jak nabyté poznatky o dodavateli, vyrobku a vlastni firmé vtélit do smlouvy? - Pfiprava
na obchodni jednani - Inzenyrska pfiprava na obchodni jednani - Psychologie Nakupu -
zakladni typologie kupujiciho a nakupujicicho, techniky a strategie jednani vCetné
praktického nacviku

Ing. Libor Smital, Comsell.CZ s.r.o.
Prezence: 7.45 - 8.00 hodin Vyuka: 8.00 - 15.30 hodin V cené jsou zahrnuty ucebni a

pracovni texty, pomUicky a malé obCerstveni. Na zavér kurzu obdrzi G¢astnici osvédceni
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