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Ziskani novych zakazniktu pomoci digitalnich nastroju
Vytvorte si efektivni systém, diky kterému budete ziskavat nové kontakty
automaticky!!!
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DTO CZ, s.r.o0., Marianské nameésti 480/5, Ostrava-Marianské Hory

Mgr. Jana lvan
595620 118
jana.ivan@dtocz.cz

1694 K¢
Poznamka: pfi Ucasti vice osob z jedné firmy - SLEVA!!!

Vytvorte si efektivni systém, diky kterému budete ziskavat nové kontakty automaticky!
365 dni v roce a za zlomek nakladd, které byste bézné vydali za veletrh, ¢i nové
katalogy. Prezence zacina: 8.30 hodin Seminar zacina: od 9.00 hodin Konec seminare:
14.30 hodin Pro¢ se seminare zucastnit? Dozvite se jak ziskat nové kontakty a
poptavky pomoci digitalnich nastroju za zlomek ceny, ktery byste vydali za
tradic¢ni aktivity, jako jsou veletrhy nebo katalogy. A to navic automaticky
chytre! Zjistite jak je s podobnymi aktivitami na tom Vase konkurence a kde
Vase slaba mista. Pro koho je seminar urcen? Workshop je urcen jak pro
vrcholové manazery a majitele firem, tak pro specialisty marketingového a
obchodniho oddéleni. Na seminafi se naucite jak vytvorit efektivni digitalni
strategii pro ziskavani novych kontaktu. Zjistite, pomoci kterych digitalnich
nastroji jsme schopni identifikovat potencialni zakazniky a na praktickych
pfikladech si perfektné osvojite zplsoby, jak tato nova spojeni zaujmout.
Budete umét nastavit kritéria a cile pro oslovovani potencialnich klientu a v
neposledni radé také to, jak tyto kontakty metodicky preménovat ve vérné
zakazniky. To vSe se zretelem na efektivni vyuzivani ¢asovych, lidskych i
finanénich zdroju. Struktura seminare: Zarazeni digitalnich nastroju do
obchodni strategie firmy Aktualni stav marketingu v Cesku a porovnani se
svétem Soucasné teorie digitalniho marketingu Ndastroje vyuzivané v
digitalnim marketingu a jejich cile Jak identifikovat potencialni zakazniky
Zivotni cyklus zdkaznika Tvorba marketingovych person a profil idealniho
zakaznika Nastroje a zpusoby identifikace kontaktu Jak zaujmout a oslovit
potencialni zdkazniky Tvorba obsahu pro jednotlivé faze zivotniho cyklu
zakaznika Priprava webu pro efektivni sbér kontaktu Vyuziti nastroji
digitalniho marketingu pro sbér kontaktd Jak pfeménit horké kontakty ve
vérné zakazniky Vyzivovani leadi, skérovani a jejich segmentace Jaké jsou
prumyslové standardy a co lIze povaZovat za Gspésnou kampan Jaké si zvolit
cile, a které informace nas zajimaji S jakymi nastroji se seznamite? Obecné
budeme chtit projit vSechny ndstroje, s kterymi se marketér, ale nebo i
obchodnik muze dostat do styku. Od téch projektovych jako je Basecamp,
Trello nebo i Kontentino, pres analytické jako je Google Analytics, Similar web
nebo Alexa po vykonnostni - Google Ads, Facebook Business manager,
ActiveCampaign, Manychat aj.



Lektori:

Poznamka:

Ing. Filip Stroch: je profesional v oblasti digitaIni a marketingové strategie firem. M4
silné primyslové zazemi a vice nez 8 let zkusenosti v mezinarodnim marketingu.
Pracoval na digitalni strategii firem jako je Atlas Copco, Rocketbook nebo TonerPartner.
V posledni letech pracoval na 30ce digitalnich projektd firem z oblasti B2B i B2C a
vyucoval marketing a management na Slezské univerzité v Opavé, kde vede i svUj
vyzkum zaméreny na B2B marketing. Jeho specializaci je marketingova automatizace.

Platbu provedte: Ve prospéch Gctu ¢. 64 80 47 61/0100 KB Ostrava var. symbol: 32 01
20 03 IC: 47666439 DIC: CZ47666439 Cena: 1.400 K¢ + 21% DPH = 1.694,- K& Pi
bankovnim prevodu predlozte u prezence kopii pfikazu k Uhradé. Danovy doklad
obdrzite u prezence nebo nasledné postou V CENE JE ZAHRNUTO: - pfiprava vyukového
materialu od lektora - Vyukové materidly budou upraveny na aktudini novinky pro dané
téma - tisk materiald - vyuka lektora - ob&erstveni v priib&hu seminéafe DALSI
INFORMACE: Radné vypInénou webovou zavaznou pfihlasku zaslete prosim na adresu
DTO CZ. Vyukové materidly obdrzite u prezence. V pripadé prihlaseni vétsiho poctu
osob z jedné firmy - SLEVA!!! 2 ucastnik - 5% 3 - 4 ucastnik - 10% JAK SE K
NAM DOSTANETE: DTO CZ, s.r.o., Marianské namésti 480/5, Ostrava -
Marianské Hory - z nadrazi CD Ostrava - Svinov tramvaj €. 3, 4, 8, 9 /smér
centrum/ - z ustfedniho autobusového nadrazi tramvaj ¢. 4, 8, 9 /smér Poruba/
- z ustfedniho autobusového nadrazi tramvaj ¢. 11 /smér Zabieh/, 12 /smér
Dubina/ - z hlavniho nadrazi CD Ostrava tramvaj €. 8, 12 /smér centrum/ ¢
Vystupni zastavka Marianské namésti! MOZNOST PARKOVANI PRIMO PRED
BUDOVOU DTO CZ (omezeny pocet mist) NEBO U OC FUTURUM (cca 5 min. pésky), nebo
u supermarketu Billa (cca 2 min. pésky).



