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DTO CZ ) ’
VZDELAVACI A PORADENSKA
SPOLECNOST

Pozvanka na kurz

Nazev:

Anotace:
Forma:
Misto:

Manazer:

Cena:

Obsah:

Lektofi:

Poznamka:

Profesional nakupu
Chci byt obdivovany profesional nakupu!

Prezencni
DTO CZ, s.r.o., Maridnské namésti 480/5, Ostrava-Marianské Hory

Helena Lickova
595620 113
h.lickova@dtocz.cz

7 260 K¢
Pozndmka: Kazdy 2. a dalsi Ucastnik z firmy 6.776,-K¢ v¢. 21% DPH

Co se Ucastnik nauci: - proc je nakupci kli¢ova role v strukture firmy, -, ist”
dodavatele, - predstavit svou firmu jako zadaného zakaznika, - zformulovat cile jednani,
- zvolit nejvyhodnéjsi strategii - optimalné vyuzit natrénované techniky, - vést obchodni
jednani, nikoliv byt vlecen svou protistranou. Z obsahu kurzu Profesiondl nakupu: -
Co je ndkup a kde je jeho misto v dodavatelském retézci a ve firmé - Klicové prinosy
nakupu pro fungovani firmy - Osobnost progresivniho nakupciho - KPI (klicové ukazatele
vykonu) ndkupu a proc s nimi pracovat - Vybér dodavatele, jeho rozvoj a zapojeni do
dodavatelského retézce na bazi KPI - Audit dodavatele jako nastroj rozvoje
dodavatelskych vztahd - Priprava na obchodni jednani (pouziti ndkupniho marketingu,
check-list pro jednani) - Strategie a taktiky jednani - Struktura obchodniho jednani a
psychologie ndkupu - Prakticky nacvik modelovych situaci Kurz je urcen pro: juniorni
nakupci, vsechny pracovniky, ktefi prichazeji do styku s obchodni ¢innosti ndkupu.

Ing. Libor Smital, Comsell.CZ s.r.o.
Prezence: 7.45 - 8.00 hodin Vyuka: 8.00 - 15.30 hodin Po absolvovani kurzu Profesional

nakupu obdrzi Gcastnici osvédCeni o Gcasti. SLEVA: Kazdy 2. a dalsi ucastnik z firmy
6.776,-KC v€. 21% DPH AKCI PRO VAS PRIPRAVIME | NA KLIC



